
現場を救う、代用術！ 
マムとカーネで魅せる「究極のライン構成」②

スプレーマム×カーネーションのラインで魅せる、
1間1段に最適化された
『ウイングフォルム＋クレッセントフォルム』を制作していただきます

シンポジウム開催概要 お申し込み方法
■ 開催日

■ 会　場

■ 受講料

6月23日（火） 10：00～17：00　6月24日（水） 10：00～16：00
パシフィコ横浜 （2F アネックスホール）

●A講座（定員：各100名）、B・C講座（定員：各80名、※C-4／40名）
　9,900円（1講座1名様につき。消費税込み）
●D講座（生花祭壇設営講習。定員：各20名）
　44,000円（1講座1名様につき。花卉材料費、消費税込み）

フューネラルビジネスシンポジウム2026事務局

※1 各講座の開始時刻は会場によって異なります。必ず開始時刻と終了時刻をご確認のうえお申込みください。
※2 各講座のお申込みは先着順で、定員に達し次第締め切らせていただきます。
※3 当日は参加講座の受講証を忘れずにお持ちください（開始直前で送付が難しい場合は会場対応を予定）。
※4 シンポジウム講座の録音、撮影は固くお断りします。また講座の詳細内容のインターネット（SNS、ブログ等）への投稿
　　や掲載、および新聞・雑誌等への掲載や転載もご遠慮いただいております。
※5 諸事情により予告なく講座の中止や内容・講師の変更が生じる場合があります。あらかじめご了承ください。

〒104-0031　東京都中央区京橋2-10-2　ぬ利彦ビル南館
TEL 03-3563-0050　FAX 03-3564-2560
※お問合せ時間　10：00～17：00（土・日・祝日を除く）

■ FAX・郵送によるお申込み
右記受講申込書をコピーいただき、申込み代表者（お支払ご担当）の氏名、会社名、部署・役職名、受講証送付住所、電話番
号、FAX番号、および選択された講座の受講人数をご記入いただきFAXまたは郵送にてお送りください。

■ インターネットからのお申込み

■ 受講料のお支払いについて
綜合ユニコムのホームページ　https://sogo-unicom.co.jp

展示会Webサイト（https://sogo-unicom.co.jp/funeral/fair/）、または弊社ホームページにある「フューネラルビジネ
スフェア2026」のバナーから展示会Webサイトにお進みいただき、シンポジウム講座紹介ページからお申込みください。

●受講申込書（メール）の到着後、事務局より（1）お申込み講座の受講証、（2）請求書、（3）振り込み依頼書をご送付いたします。
●請求書が届き次第、下記指定口座にお振込み願います[お支払期限：6月18日（木）]

〈振込先〉　みずほ銀行　銀座支店　普通預金　No.2360120　口座名　綜合ユニコム株式会社

※振込手数料は貴社にてご負担願います。

【請求書によるお支払いの場合】

●展示会Webサイト経由での申込みに限り、クレジットカード決済か銀行振込かの選択が可能です。クレジットカード決済の場合
　も受講証を事前にご送付いたします（開催直前で送付が難しい場合は会場対応を予定）。
●お申込み後のキャンセルおよび払い戻しはいたしかねます。

【クレジットカード支払いの場合】

ご記入いただきました個人情報は、当社の商品案内ならびにシンポジウム講座の適切な運営、
参加者間の交流促進のためなどに利用させていただきます。〈個人情報の取扱〉

フューネラルビジネスシンポジウム2026 受講申込書

6月23日（火）

お支払いは請求書ごとにまとめてお願いいたします。受講者ごとのお支払いを希望される場合は、お一人ずつお申込みください。

FAX送信の際は、本申込書を
コピーしてご利用ください。 お申込みFAX  03-3564-2560

フリガナ フリガナ貴社業種 所属・役職名

FAXTEL

E-mail アドレス

貴社名

ご住所

お申込代表者氏名

〒

（9,900円）
A-2

（9,900円）
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（9,900円）
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（9,900円）

名 名 名 名
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D-1
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AFFA

D-2
（44,000円）

AFFA

1日目

A-5
6月24日（水）

（9,900円）
A-6

（9,900円）

名 名

B-6
（9,900円）

B-7
（9,900円）

B-8
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B-9
（9,900円）

名 名

C-5
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C-6
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D-3
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ビューティ花壇

D-4
（44,000円）

ビューティ花壇

2日目

6/23［火］

6/23［火］

A-1 10:00～11:30 （90分）

勝ち続ける葬儀社の共通点を探る！
M&A寡占化時代に求められる
マーケティング戦略と実践

B-1 10:00～11:00 （60分）

取り残されるな！ 
いまこそ“生き残る”ための出店を

B-2 11:30～12:30 （60分）

おひとりさま時代の葬儀ビジネス
個人化する最期に、葬儀社はどう向き合うか
葬儀社が担う役割の変化
終活、死後事務、グリーフケアとの自然な接続

A-4 15:30～16：30 （60分）

『人が来ないはずの街で、
人が集まる葬儀社の軌跡』
ー地方採用、奇跡の裏側

富樫洸紀
㈱和敬 取締役

原田 春男
㈱アルファ・ネット コンサルティング＆デザイン

代表取締役

吉原友美
㈱東上セレモサービス

常務取締役

茂木圭吾
㈱大原セレモニーハート
代表取締役

荒井貴大
㈱HOUTENホールディングス
代表取締役CEO

清水宏明
葬祭業経営者向け
コミュニティ

「プレアカ」主宰

A-2 12:00～13:30 （90分）

社会課題解決に取り組む先行２社から学ぶ
“真の意味での”地域連携とは

岡 正伸
㈱ルーチェ
代表取締役

茶屋元崇行
㈱ファイン

取締役統括本部長

B-9 14：30～15：30 （60分）
遺族・本人の困りごと解決で

「囲い込み」を図る！

「プロが教える葬儀外ビジネス
参入のイロハ」

吹野昌典
（一社）シニア住活協議会

代表理事

B-3 13:00～14:00 （60分）

グリーフサポートを根底にした取組みで
葬祭事業へのシナジーを最大化
さまざまなグリーフサポートの活動を通して
施行獲得へつなげる取組み

B-8 13:00～14:00 （60分）

最強顧客接点！
「来館」から葬儀受注までの
KPI戦略
地上戦最強！ 来館KPIツリーからのPDCA
95％の葬儀社ができていない
顧客心理を逆算した来館対応

内田一平
フューネラルサポートMIRAIE 代表

C-7 13:00～14:00 （60分）

葬祭事業者における
ペット葬事業化のポイント
セレモニー（式次第・儀式）の確立と
尊厳をもった対応

A-6 13：30～14：30 （60分）

創業100年に向けて取り組む
燦ホールディングスの「10年ビジョン」
──実現への戦略と今後の展望

播島 聡
燦ホールディングス㈱

代表取締役社長

田中 亮
㈱アスカフューネラルサプライ

CEO

A-3 14:00～15:00 （60分）

遺族に納得・満足してもらう
最適プラン提案のために
やるべきこと
ーテンプレート型葬儀から
 オーダーメイド型葬儀へ 中川貴之

むすびす㈱
代表取締役社長

B-4 14:30～15:30 （60分）

葬祭業界の事例から紐解く
AI時代の葬儀DXと
終活・相談ビジネス
シニア理解と顧客データ活用で変わる
集客・CRM・クロスセル戦略

菊川諒人
㈱オースタンス
代表取締役社長

10:00～11:00 （60分）

弔いの値段──なぜ費用トラブルが
起きるのか？！
多死社会を迎えた令和の葬儀事情・費用問題
葬儀社としてすべきこと

鵜飼秀徳
浄土宗正覚寺 住職／ジャーナリスト／一般社団法人良いお寺研究会 代表理事

B-5 16:00～17:00 （60分）

葬儀社が勝ち残るための
顧客化・顧客向け各種サポート
行政書士が伝授！ 墓じまいサポート、セミナー・相談会
法務支援・葬儀後ビジネスによる
顧客囲い込み戦略と
付加価値アップ

鈴木俊行
行政書士鈴木俊行事務所

A 会場 6/24［水］

6/24［水］

A 会場

C-1 10:00～11:00 （60分）

ホームページからの受注をふやす
AI時代の「AIO対策」
AIに選ばれるホームページの共通点
即実践できるAIO対策のポイント 小泉悟志

㈱エンディング総研 代表取締役・中小企業診断士

B 会場 B 会場

㈱オームラ
代表取締役社長

C-2 11:30～12:30 （60分）

エンバーミングで差別化図り急成長。
新エリアでの事業展開も視野に！

大村直央
㈱エンバーミングサービス

部長

早坂尊嗣

C-3 13:00～14:30 （90分）

納棺担当者が遺族の信頼を
得るためのポイント
振舞いから処置技術
日常から注意すべき感染対策 笹原留似子

㈱桜代表取締役・復元納棺師

C-4 15:00～16:30 （90分） 定員40名

葬祭アシスタントの所作の奥義
ご案内、歩き方、距離感、指し示し方、
メリハリの付け方
立居振舞いの基本・意味のある動き方

内野順子
MCユニット ランコントル代表／日本葬祭コーディネーター協会認定講師

C 会場 C 会場

現場を救う、代用術！ 
マムとカーネで魅せる「究極のライン構成」②

スプレーマム×カーネーションのラインで魅せる、
1間1段に最適化された
『ウイングフォルム＋クレッセントフォルム』を制作していただきます

6/6/6 23/23/ ［火］23［火］23 D 会場生花祭壇設営講習
D-1 10:15～12:15 （120分）　《中級者向け》

現場を救う、代用術！ 
マムとカーネで魅せる「究極のライン構成」①

スプレーマム×カーネーションのラインで魅せる、
1間1段に最適化された
『ダブルウイングフォルム』を制作していただきます

D-2 14:00～16:00 （120分）　《中級者向け》

指導：
フューネラル・フラワー
技能検定協会（AFFA）

［指導協力：ユー花園］

指導：
フューネラル・フラワー
技能検定協会（AFFA）

［指導協力：ユー花園］

6/6/6 24/24/ ［水］24［水］24
D 会場生花祭壇設営講習

D-3 10:15～12:15 （120分）　《中～上級者向け》

２本の菊ラインと奥行きで構成する
巻き込みデザイン

D-4 14:00～16:00 （120分）　《中～上級者向け》

2つの３本ラインが生む均整と差異のデザイン

指導：
ビューティ花壇東日本

指導：
ビューティ花壇東日本

B-6 10:00～11:00 （60分）

もしもM&Aを持ちかけられたら……？
──その正しい理解と基礎知識

C-5

11:30～12:30 （60分）

AIで時間を創り、DXで未来を拓く
──葬儀社の“プラスα”革命
～人手不足時代を勝ち抜く、業務変革・
　人材育成・集客DXの実践メソッド

C-6 11:30～12:30 （60分）

平均単価20万円アップ！
入会率80％への仕組み
ディレクターの裁量と生成AIを活用した
育成のメカニズム

三浦直樹
㈱FUNE

代表取締役

竹澤勇真
㈱M&A総合研究所
企業情報本部 部長

小野寺秀友
エピローグコンサルティング㈱代表取締役／一般社団法人人生の未来図代表

B-7

中村修二
一般社団法人日本動物葬儀霊園協会

理事長

問合せ
企画事業部内

フューネラルビジネスシンポジウム2026
FUNERAL BUSINESS SYMPOSIUM 2026

プログラムの詳細、講師の
プロフィールはホームページで
ご確認ください。

A-1

BUSINESS FAIR
FUNERAL

2026
BUSINESS FAIR

FUNERAL

2026

是枝嗣人
小金井祭典㈱

代表取締役

A-5 10:00～11:30 （90分）

地域共生、地域から選ばれる
JA葬祭の基本戦略

三浦保博
㈱ジェイエイ秋田葬祭センター
常務取締役

成清弘常
㈱JAセレモニーさが
常務取締役

丹野浩成
㈱JA東京中央セレモニーセンター
監査役

［コーディネーター］

ホームページからお申込みもできます。




